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Investimenti / 3. Gli strumenti che possono aiutare a calibrare i rischi

[1 mercato dei certificati torna a crescere

Investimenti.
Silvia Ardagna

& managing
director

di Goldman
Sachs. Le
direttrici di
investimento

di Goldman Satchs
sono due:

gli Stati Uniti

eil mantenimento
degli investimenti
effettuati

Andrea Gennai

resce il peso dei certificati

di investimento nei por-

tafogli private. Ancora

un’incidenza marginale
(pariall'1%) main crescita rispetto
all’anno precedente e soprattutto
con una prospettiva di ulteriore
espansione in un segmento alla
costante ricerca di sicurezza eren-
dimenti.

«Sempre piuiconsulenti - spie-
ga Giovanna Zanotti, direttore
scientifico Acepi (associazione dei
certificati) - vedono l'investimen-
tonei certificati come una strate-
giaadattaailoro portafogli e que-
sto lo vediamo, anche, in termini
di partecipazione crescente ai cor-
siorganizzati dall’Associazione. 11
certificato e utile per la clientela
private ancheaifini della diversi-
ficazione degli investimenti, siain
termini di asset class che inrela-
zidfieai diversi scenaridimerca-
to, ed in particolare in uno scena-

Lincidenza
resta
marginale
ma la pro-
spettiva
per i pros-
simi anni

e di espan-
sione

rio di mercato laterale».

La crescita delle transazioni €
sianel primario che nel seconda-
rio. Le categorie dei certificate so-
no numerose e la preferenza di
questa tipologia di clientela & per
icertificatia capitale condiziona-
tamente protetto e suazioni(sin-
gle stock).

«Acepi - conclude Zanotti - &
molto vicinaal mondo del private
banking e segue con interesse il
dibattito regolamentare nell’am-
bito della “Capital Market Union,
sull'introduzione diunanuovaca-
tegoria d’investitore con esperien-
za e significative disponibilita fi-
nanziarie (High Net Worth). Cio
pud costituire un’opportunita per
definire regole di protezione piu
adatte e proporzionate rispettoal-
le caratteristiche di questi clienti
fermo restando che i certificates
ben si adattano alle esigenze di
tuttii clienti retail».

Sul campo, gli operatori confer-
mano l'interesse, ma sempre come

quota marginale del portafoglio e
con attenzione al costo degli stru-
menti. «Banca Aletti - spiega Mat-
teo Petriresponsabile consulenza
e active advisory di Banca Aletti
(gruppo Banco Bpm) - guarda a
questi strumenti con interesse so-
prattutto per gestire la componen-
te a pil1basso rischio del portafo-
glio. Sostanzialmente mediante
l'utilizzo di certificati a capitale
protetto con cedola potenziale.In
quanto anche emittenti di certifi-
cati, con Banca Akros, facciamo
emissioni dedicate alla clientela
private in base alla condizioni di
mercato e alle soluzioni pili adatte
perlaclientela. Queste emissioni
dedicate sul primario hanno an-
che costi commissionali inferiori
rispetto a quelle peril retail tradi-
zionale e la trasparenza ¢ massi-
ma. Nei nostri portafogli private
dedichiamo una percentuale non
superiore al 10% dell’asset alloca-
tion'a questi strumenti».
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