Sommario Rassegna Stampa del 15/02/2020

Testata

Titolo

Pag.

PLUS24 (IL SOLE 24 ORE)

CERTIFICATES RACCOLTA A 17 MILIARDI SEMPRE PIU" UTILIZZATI, FARO SUI
COsTI




~saom PLUS™

paa  15-02-2020
Pagina 1
Foglio 1

PRODOTTI

Certificates, raccolta a 17 miliardi
Sempre piu utilizzati, faro sui costi
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Certificates a quota 17 miliardi
Sempre piu usati, faro sui costi

Picco nel primo semestre
con gli strumenti

a capitale protetto

[ cash collect restano

la tipologia piu gettonata

Andrea Gennai

B Eboom di emissioni di certificati
di investimento (certificates). Sul
mercato primario la raccolta nel
2019hasuperatoil7miliardidieuro
contro gli 11 miliardi dell’anno pre-
cedente.«Unaumento significativo
- spiega GiovannaZanotti, direttore
scientifico Acepi (associazione che
raccoglie gli emittenti) - che con-
ferma una crescente centralita di
questi strumenti nelle scelte di por-
tafoglio diinvestitorie consulenti».

Ilpiccodiraccoltasiéavutonella
primapartedell’anno. «I12018 - ag-
giunge Zanotti - sié chiuso conuna
discesa dei mercati e una conse-
guentericercadiprotezione del ca-
pitale da parte degli investitori.
Nella prima parte dell’anno sono
quindi stati prevalentemente col-
locati prodotti a capitale protetto.
Nel 2019 poi hanno iniziatoa collo-
care certificati anche reti tradizio-
nalmente non attive o che lo erano
state prima del 2015 ».

Laripresa piu convinta dell’azio-
narionellasecondapartehaspintoi
risparmiatorisuiprodottiacapitale
condizionatamente protetto che
sono piu rischiosi ma offrono una

Emissioni boom

Il controvalore e il numero dei certificati emessi sul primario nel 2019 e le categorie piu gettonate

2019 1TRIMESTRE  2TRIMESTRE 3 TRIMESTRE 4 TRIMESTRE TOTALE
Collocato 5.128,73 4.467,05 3.765,05 3.804,79 17.165,62
(inmin €) e e il .804, ,165,
Numero di

isin emessi 208 223 112 281 824
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~ protected”

*Capitale protetto;**Capitale cond. protetto

maggiore partecipazione alle dina-
miche di mercato. Conitassiin calo
€ stato poi pitt complesso struttura-
re strumenti a capitale protetto.

«A inizio 2019 - continua Zanot-
ti- unostrumentoacapitale protet-
to aveva una scadenza di 6-7 anni,
da parte di emittenti italiani, men-
tre alla fine dello scorso anno la
scadenzasieraestesaa8-10 anni».
Hanno trovato maggiore appeal i
cashcollect,cheafrontediunapro-
tezione condizionatadel capitale (e
quindidiunarischiositamaggiore)
offronocedolelegateall’andamen-
to dei mercati azionari e quindi in
grado di generare rendimenti piu
elevati. Sono anche titoli che at-
traggono per la possibilita di ri-
chiamo anticipata.

C’e poi il tema dei costi, che tra
collocamento primario e mercato
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secondario possono anche differi-
redialcuni punti percentuali. Il ca-
nale primario deve remunerare i
costididistribuzione e fornisce as-
sistenza ai risparmiatori che non
hanno le competenze per muover-
si sul secondario. «In ogni caso -
concludeZanotti-ilcostodeicerti-
ficati @ solo nella commissione ini-
ziale che, spalmatasuivarianni, ri-
sultaaoggicompetitivarispettoal-
lastrutturadicostodialtriprodotti
di investimento».

I certificati sono strumenti
spesso articolati e vanno cono-
sciuti bene da parte dell’investito-
re, coinvolgendo eventualmente
degli esperti. «Negli ultimi mesi -
spiega Andrea Zanella, consulente
finanziario autonomo - vanno per
la maggiore i cash collect, certifi-
cati molto attrattivi per le loro ce-

dole, elevate e frequenti. Ad esem-
pio sul mercato mi é capitato di
trovare prodotti che rendono
I'1,5% mensile per tutto il primo
anno ma poipercentuali molto pilt
basse negli anni successivi».
Secondoil consulente questo in-
voglia molto il risparmiatore, ma
bisogna fare attenzione a tutte le
clausole di funzionamento fino alla
scadenza. «Personalmente - con-
clude Zanella - ai miei clienti ne ho
suggeriti di svariate tipologie per-
chémolte e diverse sonole esigenze
di chili acquista. C’¢ poi un’impor-
tante differenza dicostitramercato
primario e secondario. A differenza
degli altri operatori, noi consulenti
indipendenti scegliamo la seconda
strada per eliminare I'onere delle
commissioni di collocamento».
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