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CONSULENTI

E CERTIFICATE, UNA
RELAZIONE STABILE

Ya0la Sacerdote
€ @PaolaSacerdote

icola Francia & stato appena riconfermato
per il quarto mandato presidente di ACEPL

u Certificau ¢ Prodoui di
Investimento, c¢he riunisce le pit importand
banche emittenti di certificati in Italia. In que-

sta intervista ad ADVISOR Francia fa il punto sull’'andamento

del mercato ¢ illustra i progetti futuri dell’associazione.

Qual é il bilancio sul mercato dei certificati nel biennio che

51 ¢ app luso, iderando i record del 2023, il con-
solidamento nel 2024, i nuovi segmenti di prodotti per gli
li della d da?

Negli ultimi due anni del mio mandaro, I'Associazione ha acce-

investitori privati e 1’

lerato il processo di crescita, gig in atto da tempo, delle ativita
strategiche per I'industria dei certificati ¢ i prodotti d'investimen-
to. Questa dinamica ¢ testimoniata dai volumi di mercato, grazic
anche alla maturita degli strumenti a disposizione, la consapevo-
lezza degli investitori ¢ inserimento crescente dei certificati nei
cataloghi prodotti delle banche, Nel 2023 i volumi del mercato
primario monitorati da ACEPI hanno superato i 25 miliardi di
eurn, a cul st aggiuungono 1 volumi scambiati sul mercato secon-
durio nei vari MTL che ospitano i certificau, In attesa dei dad
definitivi possiamo anticipare che il 2024 si prospetta un anno di
consolidamento, con volumi in leggero calo. ma comunqgue ben
superiori a quelli del 2022 e al trend negli anni precedenti. Nello

i stru-

ss0 periodo abbiamo riscontrato un ampliamento deg
menti offerti, cito ad esempio le Credit Linked Certificates/Note,
gli AMC (Actively Managed Certificates) ¢ pit recentemente
i certificati a capitale protetto legati all’'Euribor. Ciononostante
la maggior parte dei volumi continua ad essere concentrata su
prodotti a ¢

apitale condizionatamente protetto, confermando la

preferenza degli investitori per cedole periodiche e caratteristica
autocallable. Ma quello di cui siumo pitt orgogliosi ¢ Pamplia-
mento della domanda e il crescente utilizzo all’interno dei por-
tafogli dei consulenti. Questo trend allontana fa percezione dei
certificat come strumenti complicati (seppur ancora classificati a
media complessitd) adatti per pochi investitori evoluti. Gli sforzi
in formazione dell’Associazione, rivolt sia ai consulent sia agh
investitori, iniziano a mostrare i frutti aumentando la conoscenza
¢ la preparazione tecnica non solo degli intermediari ma anche
dal laro della domanda.

Puo illustrare 'impegno di ACEPI per I'educazione finan-
ziaria, la formazione e la ricerca?

Sono proprio queste le attivita strategiche che citavo prima, I no-

stri corsi in certificati sono giunti al decimo anno di atrivird, nel

tempo l'offerta si ¢ amphiata ed evoluta. Nel 2024 abbiamo croga-

1o 29 corsi acereditat EFPA ¢ CEA Society, 4 cud si aggiungony
altri su temi specifici, per un totale di partecipanti superiore ai
2.500 consulend finanziari. Oggi la formazione si ¢ allargata ai
temi dell’educazione finanziaria vera e propria, che rivolgiamo
ad una platea pitt ampia e diversificata di fruitori, non solo tec-
nici dell’industria finanziaria. Abbiumo aperto 1 noestri corsi alle
altre Associazioni di settore attivando sessioni dedicate che rap-
presentano potenzialmente uno strumento di amplificazione della
nostra missione. Ci proponiamo come Associazione delle com-

I
Sullo stesso filone cito il premio giornalistico ACEPT giunto alla

petenze, rivolgendoci quind business community allargata,

seconda edizione ¢ che abbiumo fortemente voluto per promuo-
vere un'informazione sempre pia professionule da parte della
stampa, anche non specializzata, nei confronti di quest strumen-
1. La ricerca ¢ un altro pilastro importante della nostra attivitd ed
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¢ in continua crescita. Alla ricerca sui cost dei certificad e gquella

sulle performance, utili sia per Vindustria finanziaria sia per ke
nostre interlocuzioni istituzionali in lwlia ¢ in Europa, abbiamo
aggiunto duc sondaggi cntrambi svolti insieme a Prometeia: la
seconda edizione di quello sull'utilizzo dei certificati in consulen-
za ¢ guello sui modelli di classificazione della complessiti degh
strumenti finanziari,

Guardando ai prossimi due anni quali saranno i prossimi
passi dell’ Associazione?

emo ad i sulla formazio-

Nel p biennio
ne dei consulenti e sull'educazione finanziaria degli investitori. T

i ri il nostro interlocutore privilegia-

toa cui ¢ rivolgiamo con i nostri corsi e che vogliamo coinvolgere

sempre di piti nelle nostre artivitd, anche fornendo loro nuovi ser-

vizi pell'ambito dei certificati ¢ dei prodotti di investimenio. Sul

fronte pit generale dell’educazione finanziaria, scguiamo con in-
teresse le nuove generazioni di investitor, adatandoci al loro stile
di icazione ¢ ai i di loro i . Non ¢ un caso
che al nostro evento annuale “Certificate Day 2024" abbiamo
ospitato due fintech leader nell’anivigd di educazione finay

arig
per i millenials. Abbiame anche in programma di testare inseri-
mento di corsi teenici sui certificati in un paio di Universiti. E poi

“I CF RIMANGONO
ILNOSTRO INTERLOCUTORE
PRIVILEGIATO A CUI

ClI RIVOLGIAMO CON

| NOSTRI CORSI E CHE
VOGLIAMO COINVOLGERE
SEMPRE DI PIU NELLE
NOSTRE ATTIVITA".

PAROLA DI NICOLA FRANCIA,
PRESIDENTE ACEPI

andremo in continuita con altri temi centrali per I'Associazione,
come la partecipazione ai lavori increnti al cambiamento regola-
mentare (come la Retail Investment Straregy) sia a livello europeo
tramite il nostro contributo in EUSIPA (I'Associazione europen
dei prodoti dinvestimento strutturati) sin a livello domestico,
furnendo il nostro contributo teenico all’ecosistema. Continue-
remo anche Pattivitd di ricerca, puntando sempre ai nuovi temi,
rilevant ¢ di atmalitd per I'industria.

E uscito da poco un report di Consob, “Analisi delle prin-

cipali caratteristiche del risparmio retail amministrato da
banche” dove si parla anche di certificati e si evidenzia che

la ita di questi st: i nei dep ini ie
da una zione del e to delle ob-
bli i str Puo questo “effetto so-

stituzione” tra le due tipologie di strumenti?
Il report forografa Uevoluzione delle scelte dinvestimento degli
investiori italiani negli anni, in particolare mostra come dal 2010
ad oggi le preferenze sisiano spostate dagli investimenti obbli-
gazionari verso fondi comuni ¢ altri strumenti, con la quota di
azioni ¢ titoli di stato (in risalita negh ultimi dan) che rimangono
sostanzialmenie stabili nel tempo, Per quanto riguarda i certifica-
t, il report mostra Pimportante crescita dell’ammontare detenuto
dagli investitori in questi anni, che ¢ passato dai 2.8 miliardi di
euro del 2010 ai 42 miliardi a giugno 2023 (il dato aggiornato al
30 settembre 2024, rilevato da ACEPI, indica che questo ammon-
tare ha superato la soglia dei 60 miliardi di curo). Non sorprende
che parte di questa crescita sia avvenuta o discapito delle obblig

zioni strutturate, sia per Pevoluzione dei mercati ¢ dell'ingegneria
finaziaria nel contesto di discesa dei tassi, sia per il crescente ap-
petito al rischio degli investitori supportato da una maggior livello
di alfabetizzazione finanziaria ed evoluzione del profilo di rischio.
“Tutravia, in termini percentuali il mercato dei certifican pesa an-
cora solo per il 4% dei portafogli, quindi lo spazio di crescita per
Tindustria ¢ ancora notevole.
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