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Cosavoglionogli investitori?
I trendaggregatidell’industrianonsemprecoincidonoconlediverseesigenzedeiclienti,chepossono
variareinbasealloro profilospecifico.Suquestopresuppostosi basail progettoBG CertificateHub
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I
l mercato dei certificati
d’investimento continuaa
mostrareunagrandevitali-
tà, favorita nel corso

dell’ultimo anno anche da
unoscenariodi mercatocarat-
terizzato da tassi d’interesse
più elevati, che hanno per-
messo agli operatori di pro-
porre strutturepiù efficienti e
profittevoli. Questacontinua
capacità di attrarre consensi
emerge non solo dai numeri
del secondario, ma ancheda
quelli del primario, almeno
secondo quantotestimoniato
dai dati Acepi, l’Associazio-
ne Italiana Certificati e Pro-
dotti di Investimento, relativi
ai collocamenti deisuoi asso-

ciati. Nel 2023 i volumi com-
plessivi collocati dagli emit-
tenti Acepi sono stati pari a
25.764 milioni di euro, di
gran lunga il risultato miglio-
re dopo il record registrato
nel2019, pari a17.166 milio-
ni di euro: il datorisulta inol-
tre in crescitadel59% rispet-
to al 2022.Anche il numero
di prodotti offerti è aumenta-

to in modo netto, segnando
un progressodi oltre il 21% ri-
spetto al2022 etoccandoquo-
ta 1.546 emissioni, con una
crescita costante iniziata da-
gli 830del2020.

Dall’analisi delle strutture
sottoscritte ci si può fare
un’idea delle preferenze de-

gli investitori, che in questo
casosembranoesprimereuna
maggiore ricercadi strutture
con protezione a causa
dell’incertezza del quadro
geopolitico e macroeconomi-
co ereditato dal 2022. La ri-
cerca di sicurezzasièriflessa
proprio nellanatura deipro-
dotti privilegiati dagli investi-

tori, con i certificates dal
payoff con protezione del ca-
pitale (70%)chehannoconso-
lidato il vantaggio suquelli a
protezione condizionata
(25%), confermando un
trendgià osservatonel 2022,
quandosieraregistrata un’in-
versione di tendenzarispetto
all’anno precedente,nelqua-
le le strutture a protezione
condizionata avevano invece
raccolto il 67% dei volumi.
Questadomandacosì elevata
di strutturea capitale protetto
emergein modo piuttostoevi-
dente dai dati aggregati, ma
concentrando l’attenzione
sui singoli distributori si se-

gnalano alcune significative
eccezioni.È questo il caso,
per esempio, di Banca Gene-

rali e delsuoBG Certificates
Hub: si tratta di un progetto
lanciato nel2019 che si basa
su un approccio multi emit-
tente e che si accompagnaa
una attenta selezione delle

strutture e dei sottostantiche
vengonorichiestedalla clien-
tela e cheper questopossono
inquadrare forsemeglio alcu-
ne emergentiesigenzespecifi-
che. SecondoMelaniaD’An-
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gelo,Responsabiledella Dire-
zione di Risparmio Ammini-
strato di Banca Generali, « il
contesto di mercato con tassi
d’interesse elevati ha favori-

to nei clientidi BancaGenera-

li una predilezione deicertifi-
cati a capitale condizionata-
mente protetto e in particola-
re di strutture a premiofisso
mensile», sconfessando di fat-
to leindicazioni che sono in-
vece emerse «dai trendaggre-
gati dell’industria e sottoli-
neando come questi non sem-
pre coincidono con le diverse

esigenze dei clienti, che pos-
sono variare, e di molto, in ba-

se al loro profilo specifico ».

Per questo, in termini di svi-
luppo dell’offerta il mercato
«non può non andare nella di-
rezione di una sempre mag-
giore attenzione alle specifici-
tà dei singoli clienti, cercan-
do di intercettarleanche con

soluzioni innovative »,ha con-

tinuato D’Angelo, sottoli-
neando come proprio questo

è lo scopo che Banca Genera-
li si sta prefiggendo con il suo
servizio ad architetturaaper-

ta dedicato, BG Certificate

Hub. «La costante interazio-
ne con la nostra piattaforma
multi- emittente, che nel 2023
si è allargataulteriormentear-

rivando a 12 controparti italia-
ne ed estere investment gra-
de, ci permette propriodi cer-
care le migliori soluzioni in
grado di intercettare e a volte
anche anticipare le esigenze

dei clienti, che sonocomples-
se e soprattutto in continua
evoluzione » , ha chiarito

D’Angelo, che ha indicato
come esempio più recente i
certificaticon Effetto Acce-
lerator, la cui principale ca-

ratteristica risiede nella ge-
stione efficiente della facol-
tà di esercizio anticipato.
Uno dei principali limiti dei
prodotti di tipo autocallable
è sempre stato quello di inter-
rompere il flusso cedolare
previsto dalla struttura, nel
momento in cui la condizio-
ne di esercizio fosse rispetta-
ta e quindil’investimentove-
nisse liquidato. Nel caso dei
certificati conEffetto Accele-
rator,questo limite è stato su-
perato introducendo un mec-
canismo che garantisce co-
munque il pagamento di tutti

i premi previsti fino alla sca-

denza naturale del certifica-
to, riducendo di conseguen-

za, a parità di rendimento, an-
che la «time to maturity » del
prodotto.

«Questa soluzione non è un
coniglio magicamente estrat-

to dal cilindro, ma risponde
alle diverserichieste che ci so-
no arrivate nel tempo dai no-
stri clienti, che da un lato so-
no interessati alla possibilità

di richiamo anticipato del

prodotto, ma dall’altro non

vogliono perdere gli eventua-

li premi pagati in caso di sca-
denza naturale» ,ha spiegato

D’Angelo, sottolineando
che l’interesse per questa so-
luzione è stata dimostrata

dai volumi collocati. «La si-
ze massima disponibile è sta-
ta esaurita nei due primi gior-
ni di collocamento ». Al di là
quindi delle indicazioni ag-
gregateche arrivano dall’in-
dustria nel suo complesso,
Banca Generali con il suo

BG Certificates HUB puntaa

realizzare un incubatore di
ideeinnovative mirate a inter-
cettare e soddisfare le esigen-

ze complesse e in continua
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evoluzione dei clienti. In que-
sto senso, ha concluso D’An-
gelo, « l’Hub sta lavorando

con gli emittentiper lanciare
sempre nuove soluzioni, an-
che con effetto Accelerator,
nelle prossime settimane» .
(riproduzione riservata)
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